Условия и порядок отбора контрагентов 
для заключения договоров поставки товаров
Во исполнение Федерального закона № 381-ФЗ от 28 декабря 2009 года «Об основах государственного регулирования торговой деятельности в Российской Федерации» ООО «Ринг»  (далее по тексту «Компания») установило следующие  условия отбора контрагентов для заключения договоров поставки:

Процедура № 1 «Предложение Компании делать коммерческие предложения»

Процедура включает в себя следующие этапы:

1) Размещение Компанией в Системе взаимодействия с внешними партнерами на сайте ring56.ru  предложения делать коммерческие предложения.
2) Поступление от Поставщиков коммерческих предложений установленной формы с образцами продукции на адрес электронной почты представителя gannibalova.tv@ring56.ru
Коммерческое предложение  должно содержать:

· официальное письмо с описанием истории и планов развития компании, ее производственных мощностей;

· информацию по представленности продукции по регионам;

· доле поставщика на рынке соответствующей категории;

· рейтинги продаж продукции по регионам, предложенным для сотрудничества, с указанием предлагаемой номенклатуры на ввод;

· возможная география поставок;

· прайс-листы продукции с данными по срокам годности, параметрам продукции (весу позиций,

-режиму хранения, минимальному заказу, виду упаковки и параметрам транспортировки);

· возможность предоставления вознаграждения за закупку определенного количества товара и размер вознаграждения в соответствии с Федеральным законом от 28.12.2009 № 381-ФЗ «Об основах регулирования торговой деятельности в РФ»;

· возможность предоставления и периоды отсрочки по оплате поставленного товара в соответствии с Федеральным законом от 28.12.2009 № 381-ФЗ «Об основах регулирования торговой деятельности в РФ».

Коммерческое предложение должно содержать в качестве приложения наглядные материалы (фотографии, видеоматериалы, презентации, каталоги и т. п.), демонстрирующие внешний вид продукта, а также документы, подтверждающие качество продукции (сертификаты, декларации соответствия, копии свидетельства о регистрации  (при необходимости), а также иные имеющиеся у Поставщика документы, подтверждающие качество, безопасность товара и его соответствие требованиям законодательства. Поставщик вправе приложить иные материалы, необходимые, по его мнению, для рассмотрения Компанией его коммерческого предложения.

Компания не рассматривает предложения, направленные в ином, чем предусмотрено, порядке посредством электронной, почтовой или факсимильной связи, либо не соответствующее перечисленным требованиям.

3) В срок, указанный в Предложении делать коммерческие предложения, Компания  в лице уполномоченных сотрудников рассматривает коммерческие предложения Поставщиков, поступившие в установленном порядке. При рассмотрении предложения Компания руководствуется конкурентоспособностью предложенной цены товара, оценивает характеристики упаковки продукции, анализирует иные условия поставки, в том числе в сравнение с уже имеющимися условиями поставки аналогичной продукции и с коммерческими предложениями других Поставщиков.

 4) По результатам рассмотрения поступивших коммерческих предложений в срок не более трех месяцев выбирается предложение, наиболее отвечающее интересам Компании с учетом следующих параметров: цена, количество ассортиментных позиций, объемы предлагаемого товара, коммерческие условия, условия доставки, возможность соблюдения температурных режимов доставки и хранения. Оценка производится исходя из конкурентоспособности предложенной цены товара и иных условий поставки в сравнение с уже имеющимися условиями поставки аналогичного продукта и с коммерческими предложениями других Поставщиков, направленных в ответ на Предложение делать коммерческие предложения;

5) Направление Поставщику, чье коммерческое предложение было признано наиболее отвечающим интересам компании, сообщения о принятии коммерческого предложения и проекта договора поставки для рассмотрения Поставщиком;
6) Анализ поступивших образцов товара в трехмесячный срок с момента поступления по органолептическим показателям (внешним, структурно-механическим, вкусо-ароматическим и т. п. характеристикам) и коммерческого предложения в целом по соотношению цена — качество;
7)  В срок, установленный в новом предложении делать коммерческие предложения, Компания, в лице уполномоченных сотрудников, рассматривает новые коммерческие предложения, поступившие от Поставщиков.

8) Поставщикам, коммерческие предложения которых были отклонены, Компания по электронной почте направляет уведомления об отклонении их коммерческих предложений. Если коммерческое предложение, отвечающее интересам Компании не получено, уведомление об отклонении коммерческого предложения направляется всем Поставщикам, направившим свои коммерческие предложения.
Процедура № 2 «Получение Компанией коммерческого предложения»

Процедура включает в себя следующие этапы:

1) Получение Компанией посредством Системы взаимодействия с внешними партнерами на сайте ring 56.ru коммерческого предложения Поставщика. Коммерческое предложение направляется непосредственно на адрес электронной почты представителя gannibalova.tv@ring56.ru.
Коммерческое предложение должно содержать:

1. официальное письмо с описанием истории и планов развития компании, ее производственных мощностей и указанием вида деятельности компании (производитель, импортер, оптовый поставщик);

2. ассортимент и объем товара, который готов отгружать поставщик (кг в месяц) по предлагаемому ассортименту

3. возможная география поставок;

4. прайс-листы продукции;

5. возможность предоставления вознаграждения за закупку определенного количества товара и размер вознаграждения в соответствии с Федеральным законом «Об основах регулирования торговой деятельности в РФ»

6. возможность предоставления и периоды отсрочки по оплате поставленного товара в соответствии с Федеральным законом «Об основах регулирования торговой деятельности в РФ»

Поставщик вправе предоставить дополнительную информацию и приложить иные материалы, необходимые, по его мнению, для рассмотрения Компанией его коммерческого предложения.

Компания не рассматривает предложения, направленные в ином, чем предусмотрено, порядке посредством электронной, почтовой или факсимильной связи либо не соответствующее перечисленным требованиям.

2) Компания в лице уполномоченных сотрудников рассматривает коммерческое предложение. При рассмотрении предложения Компания руководствуется следующими параметрами:

цена, количество ассортиментных позиций, объемы предлагаемого товара, коммерческие  условия,

условия доставки, возможность соблюдения температурных режимов доставки и хранения,

необходимостью наличия в ассортименте того или иного формата магазина продукции, предлагаемой Поставщиком, анализирует иные условия поставки, в том числе в сравнение с уже имеющимися условиями поставки аналогичной продукции и с коммерческими предложениями других Поставщиков.
3) Если поступившее коммерческое предложение не отвечает интересам Компании, в течение трех месяцев с момента его получения Компания направляет Поставщику, коммерческое предложение которого было отклонено, электронное уведомление об отклонении коммерческого предложения.

4) Анализ поступивших образцов товара в трехмесячный срок с момента поступления по

органолептическим показателям (внешним, структурно-механическим, вкусо -ароматическим и т. п. характеристикам) и коммерческого предложения в целом по соотношению цена — качество и органолептика, в том числе по сравнению с уже имеющейся в продаже в торговой сети продукцией.
5) Направление Поставщику, чье коммерческое предложение было признано отвечающим

интересам Компании, электронного сообщения о принятии коммерческого предложения и проекта договора поставки для рассмотрения.
Отбор контрагентов для заключения договоров поставки товаров производится Покупателем на основании оценки соответствия потенциального контрагента (Поставщика) и предлагаемого им Товара (в совокупности) следующим Критериям:

1.  Статус  Поставщика:

· Поставщик зарегистрирован в установленном законом порядке; 

· в учредительных документах Поставщика отсутствуют положения, которые в дальнейшем позволят признать заключенный договор недействительным или незаключенным; 

· лицо, которое в случае, если стороны придут к соглашению о возможности сотрудничества, будет подписывать договор со стороны Поставщика, должным образом в соответствии с законодательством РФ подтвердило свои полномочия; 

· Поставщик имеет право заниматься продажей (реализацией) товаров, предлагаемых к поставке, на территории, на которой Покупатель осуществляет хозяйственную деятельность. 

· Поставщик относится к числу «добросовестных контрагентов»;  не имеет признаков недобросовестности, рекомендованным к применению и оценке всеми налогоплательщиками при выборе контрагентов Приказом ФНС России от 30.05.2007 № ММ-3-06/333@ «Общедоступные критерии самостоятельной оценки рисков для налогоплательщиков, используемые налоговыми органами в процессе отбора объектов для проведения выездных налоговых проверок». 

2. Репутация Поставщика:

Поставщик должен иметь надлежащую деловую репутацию. О надлежащей деловой репутации Поставщика свидетельствует, в частности: 

· Отсутствие фактов неисполнения или ненадлежащего исполнения Поставщиком принятых на себя обязательств перед Покупателем; 

· Отсутствие информации о предъявлении к Поставщику антимонопольными, налоговыми, таможенными и иными государственными органами претензий. 

· Отсутствие информации о фактах неисполнения/ ненадлежащего исполнения Поставщиком принятых на себя обязательств перед Покупателем, партнерами Покупателя, а также Компаниями, осуществляющими аналогичные виды деятельности. 

·  Отсутствие в отношении Поставщика процедур банкротства; 

· Отсутствие судебных споров с участием Поставщика по фактам нарушения Поставщиком требований действующего законодательства, а также иных судебных споров по иным основаниям, в которых участвуют Поставщик и Покупатель. 

Документы, необходимые для заключения договора поставки:
ДЛЯ ЮРИДИЧЕСКИХ ЛИЦ И ИНДИВИДУАЛЬНЫХ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЕЙ:

· Свидетельство о регистрации юридического лица/свидетельство о государственной регистрации физического лица в качестве индивидуального предпринимателя;

· Устав;

· Доверенность на лицо, подписывающее договор, если оно действует по доверенности;

· Паспорт лица, подписывающего договор;

· Приказ о назначении на должность руководителя;

· Решение/Протокол о назначении единоличного исполнительного органа, заверенного в соответствии с требованиями действующего законодательства РФ;

· Карта клиента, содержащая следующую информацию: полное наименование фирмы, юридический адрес, фактический адрес и телефоны, ИНН, справка  о средней  численности на  предприятии, банковские реквизиты (расчетный  счет, наименование  банка, корреспондентский счет, БИК), фамилию и имя Генерального директора и Главного бухгалтера (карта заверяется печатью и подписью директора и бухгалтера)

·  Документы, свидетельствующие об отсутствии финансовой задолженности Поставщика перед налоговыми органами, полученные  в течении текущего квартала;

· Декларацию по НДС за последний отчетной период, а также   квитанцию подтверждающую ввод Декларации  налоговым органом. Поставщики на УСНО  предоставляют: налоговую  декларацию по налогу, уплачиваемому в связи с применением УСН, и Уведомление о переходе на упрощенную систему налогообложения;
· Коммерческое предложение;

· Прайс-лист с информацией о размерах товара с подписью лица, подписывающего договор;

· Каталог товара;

· Сертификаты на товар;

· Документы, подтверждающие качество товаров;
· Лицензия, выданная в соответствии с законодательством РФ, в том случае, если поставка товара относится к лицензируемому виду деятельности.

Копии предоставляемых документов должны быть заверены подлинным оттиском печати организации контрагента с надписью «копия верна» с указанием должности, ФИО, подписи лица, заверяющего документ, на каждом листе документа. Копии документов на нескольких листах могут быть предоставлены в сшитом виде, в этом случае печать организации, надпись «копия верна» и другая необходимая информация должны быть расположены на сшиве. Заверять копии документов вправе генеральный директор (директор) организации либо лицо, уполномоченное на это доверенностью.
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